
Techniques d’Elaboration, de Négociation et de
Conclusion des Contrats de Partenariat public-privé
(PPP)
Lien :
https://afrique-formation.com/formation/techniques-delaboration-de-negociation-et-de-conclusio
n-des-contrats-de-partenariat-public-prive-ppp

 DURÉE
10 jours (70h)

 RÉFÉRENCE
INF12

 CATÉGORIE
Partenariat Public
Privé (PPP)

 OBJECTIFS DE LA FORMATION

À l'issue de cette formation, vous serez capable de :

 Comprendre le concept et la définition des contrats de PPP

 Analyser les politiques sectorielles ainsi que le cadre légal et institutionnel

 Connaitre les éléments clés pour la préparation et la mise en œuvre d’un projet PPPAfri
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 POUR QUI ?

 Chefs de projets

 Cadres techniques impliqués dans les projets

 Membres des bureaux d’études

 Spécialistes en passation des marchés

Afri
qu

e F
or

m
at

ion



Afri
qu

e F
or

m
at

ion
 Programme détaillé

1 / Concept et la définition des contrats de PPP

• Définitions des PPP

• Les objectifs du recours aux contrats de PPP

• PPP dans les différents secteurs et services

• Difficultés et solutions spécifiques aux secteurs d’Infrastructure

• Financement des PPP

2 / Mise en place d’un cadre général pour les PPP

• Politiques PPP (Objectifs, Etendues, Principes)

• Cadre Légal (Etendue, lois spécifiques PPP)

• Processus/transactions des PPP et responsabilités institutionnelles

• Cadre de Gestion des Finances Publiques pour les PPP

• Gouvernance des programmes PPP

3 / Financement des projets PPP

• Les techniques de financement des projets de PPP

• Les structures et les sources de financement pour les projets PPP

4 / Mise en Oeuvre des Projets PPP

• Identification des projets PPP

• Evaluation des projets PPP
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• Structuration des projets PPP

• Mise au point des Contrats PPP

• Gestion des transactions PPP

• Offres non sollicitées

• Gestion des Contrats PPP

 Approche pédagogique

 Support Ecrit et Projection

 Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

 Brainstorming et Jeux de Rôle

 Mises en Situation pour faciliter l'assimilation

 Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

 Test de Validation des Acquis des Connaissances

 Prochaines dates programmées

 27 Juil. au 07 Août 2026  Présentiel - Casablanca

 21 Sep. au 02 Oct. 2026  Distanciel

 16 au 27 Nov. 2026  Distanciel

 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

 Réservation & Renseignements

 Téléphone : +212 522 247 210
 Email : contact@afrique-formation.com
 Web : https//www.afrique-formation.com
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